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mie'moze pochwali¢ si¢ catkiem nieztymi osiggnieciami. Wpraw-
dzie I-G Logistic nie posiada jeszcze swojej wlasnej floty, ale
stale umowy popodpisywane z przewoznikami gwarantuja ko-
rzystanie non-stop z taboru liczacego ponad setke pojazddéw.
Na petng game aut skladaja si¢ zaréwno samochody o fadow-
noéci do 3,5 tony, jak i ciagniki z naczepami 24-tonowymi oraz
wszelkie posrednie fadownos$ci. W ofercie spedycyjnej firmy nie
brak oczywiscie aut specjalistycznych — chlodni (réwniez o do-
wolnym tonazu), specjalistycznych aut do przewozu materia-
16w niebezpiecznych ADR oraz
samochodéw do transportu ar-
tykutéw spozywczych HACCP.
Dlaczego firma nie inwestuje we
wlasng flote? Wynika to z czy-
stego rachunku ekonomicznego.
Na obecnym etapie rozwoju I-G
Logistic inwestowanie w wlas-
ny transport wraz z wszystkimi
elementami towarzyszacymi nie
miesci si¢ w strategii pszczyn-
skiego przedsigbiorstwa.

- Nie oznacza to jednak, ze
nie wykorzystujemy dzialalno-
$ci spedycyjnej do celow mar-
ketingowych. Samochody firm
przewozowych, z ktérymi mamy podpisane stale umowy o wspoét-
pracy jezdzg z naszym logo — dodaje Jarostaw Szwed, kierownik
spedycji krajowej I-G Logistic.

Rozwdj ustug transportowych nie jest wcale tatwym ,, kawatkiem
chleba” Szczegélnie w obecnych warunkach, gdy na rynku panuje
w tej branzy olbrzymia konku-

rencja. W tej sytuacji przebicie

sie i znalezienie wlasnych klien-
tow to wyjatkowo trudne zada-
nie. Mimo to spedycja w firmie

outsourcingowej z miesigca na
miesigc osigga coraz to lepsze
wyniki. Wzrost jednak nie jest

sprawg przypadkowa.

- Wprawdzie jeste$my dzia-
tem stosunkowo mtodym, ale
nie znaczy to, ze brak nam do-

$wiadczenia i fachowosci — wy-
jasnia Romuald Malinowski. -
W dzisiejszych czasach klienci
przywiazuja olbrzymia wage do
jakosci $wiadczonych ustug spedycyjnych. Wywigzywania si¢ z
terminéw, wymogow transportowych i ustalonych warunkéw.
Brak kompetencji msci sie szybko. Klient po prostu odchodzi
do konkurencji. Nam w ciagu zaledwie roku dziatalnosci udato
sie pozyska¢ do stalej wspdlpracy takie firmy jak cho¢by Gru-
pe Kety, Grupe Lotos, Synthos S.A. (Dwory Oswiecim), Ma-
spex Wadowice, Mostostal Zabrze Holding, Mapei Gliwice, Elwo
Pszczyna czy Mieszko.

Lista ta ciggle si¢ powicksza, sama w sobie §wiadczac o jako-
$ci oferowanych przez zespdt ustug spedycyjnych. Réznorod-

na specyfika wymienionych klientéw, réznorodne oczekiwa-
nia. Mimo to nie do$¢, ze grupie ludzi zajmujacych sie spedycja
udaje sie utrzymac tak wymagajacych klientéw to jeszcze dodat-
kowo pozyskuja coraz to nowych zleceniodawcéw, utrzymujac
od samego poczatku powstania dzialu tendencje wzrostowa w
osigganych wynikach.

Na osiagane sukcesy bez watpienia ma wplyw elastycznos¢ w po-
dejmowaniu decyzji i umiejetnos¢ znajdowania nowych moz-

liwosci pojawiajacych sie na rynku. Podstawowym obszarem

dzialalnosci spedycyjnej I-G
Logistic jest oczywiécie Polska
oraz cala Europa, gtéwnie kra-
je Unii Europejskiej. Pracownicy
zespolu zajmujacego sie organi-
zowaniem przewozu najrozma-
itszych towardw zartem moéwia,
»Ze s3 w stanie dowiez¢ tadunek
dostownie wszedzie”. Jednak na-
wet w pozornie znanym rynku
Zawsze pojawiaja sie nowe moz-
liwosci. Tak byto ostatnio, gdy
zesp6l wpadl na pomyst zorga-
nizowania mostu drogowego
miedzy Polska a Wielka Bryta-
nig. — Skojarzyliémy kilka pro-
stych faktéw: emigracje zarobkowa rodakéw na Wyspy Bry-
tyjskie i otwieranie tam sklepéw z polska zywno$cig. Powstat
pomysl, zeby zaja¢ si¢ transportem produktéow spozywczych
do tych placéwek handlowych. Za pomystem poszta realizacja.
Obecnie, praktycznie bez przerwy wysylamy na te tras¢ samo-
chody - opowiada Barbara Olma.
Cho¢ gléwnym polem zaintere-
sowania jest Polska i Europa Za-
chodnia specjalisci od spedycji
w I-G Logistic nie zapominaja
o olbrzymim rynku wschodnim.
Nie ma problemu, aby dostar-
czy¢ partie towaru do Rosji, na
Ukraine czy Bialorus. Z myslg, o
niewatpliwie rozwojowym rynku
utrzymywana jest zresztg baza w
Lublinie, stuzaca do przetadun-
ku towardw i bedaca punktem
wypadowym za wschodnig gra-
nice Unii Europejskiej.
Podsumowujac. To prawda, ze
spedycja nie jest gléwng misja
I-G Logistic. Jednak patrzac na operatywno$¢ tego dziatu w
pszczynskiej firmie outsourcingowej trudno si¢ oprzeé wraze-
niu, iz spedycja w przyszlosci moze si¢ sta¢ réwnie wazna co
ustugi logistyczne $wiadczone przez to nowoczesne przedsie-
biorstwo.

Wszelkie informacje dotyczgce oferty
Inter-Grabex Logistic Sp. z o.o.
mozna uzyskac w Dziale Handlowym firmy
tel. 032 449 36 43
oraz na stronie internetowej www.iglogistic.pl
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